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Oddvar har en variert oy _
B2B SALG AS leverer trening, “on-site” coaching av ledere

utdannelsesbakgrunn innenfor :
og ngkkelpersonell og giennomfgrer workshops.

pedago.glkk c.)g ledelse. I.-Ian far Alle vare kurs kan vaere grunnlag for skreddersgm slik at vi
fantastiske tilbakemeldinger fra treffer dine behov.

sine kursdeltakere og
oppdragsgivere. | tillegg til faglig Noen referanser — utvalg:
tyngde innenfor kommunikasjon og
R L R DL X8l Apne standardkurs, foredragsholder p& seminarer,
dyktig til 3 fa deltakerne med seg. skreddersydde kurs, Kick-off, ledercoaching og
utviklingsprogram (noen over flere ar) for bl.a.:

Oddvar har meget gode referanser

A . Bank N i IFS k Isk
fra sine tidligere jobber som IS INEREAES (nor.s 0g engelsk)
R . Basecamp (Spitsbergen) Ikano Finans
salgssjef, kursansvarlig og fra Explorer Iss
Lindorff hvor han de siste 12 arene Bergen Jernbaneverket
har utviklet systemer for Kundeserviceforum KLP
kommunikasjonstrening og Bravida Lindorff
oppfelging. Hans systemer danner Bring Cargo NetCom
_pp g g y Bring Logistic NIF - Olympiatoppen
Lindorff sin Blueprint (Beste Chess Nordea
praksis) for kommunikasjon i 11 Color Line Norwegian Bank
europeiske land, i tillegg brukes de Confex Politiet
hos hans kunder som har vunnet DNB Santander
flere priser i kommunikasjon o Eneas SAS
P ) g EnterCard Schering-Plough
salg. Fenistra Skandiabanken
Fokus Bank Skattekontor @st, Vest og
Oddvar jobber med skreddersgm Forbrukerrddet Ser
og blir gjerne med 3 diskutere GET Statoil
. Gjensidige Storebrand
sammen med dere om mulige ) .
. GS Hydro Tine meierier
samarbeid. IFE - Institutt for TNS Gallup
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